1) Почему вы даете вознаграждение  30 рублей, а не 10% как обычно бывает в агентских  договорах?
Мы проанализировали около 30 договоров, предлагаемых  в этом году Туроператорами Турагентам. Мы заметили, что Туроператоры занимают разную позицию в отношении Турагентов, но мы не встретили  договора такой формы, которая одинаково устраивала бы ОБЕ СТОРОНЫ. Наш договор - не исключение. Он является результатом компромисса между интересами Турагента и  Туроператора, и на данный момент это- единственно возможная форма договора, по которой мы можем работать с Вами. 
Несмотря на то, что Ваша комиссия  составляет 30 руб, стоимость путевок согласно нашего договора составляет  для Вас 90% и меньше от цен, указанных в наших ценовых приложениях. Вы оплачиваете нам такую сумму, как если бы вознаграждение была равным 10%.

2) Как провести оставшуюся часть дохода, который мы получаем, реализуя Ваши путевки туристам?  Ведь отчетом агента мы можем обосновать только 30 рублей, а наш доход намного больше.
Оставшаяся часть дохода является дополнительной выгодой, которую Вы получаете при реализации наших путевок, и которая, согласно п. 3.3 нашего договора является Вашей собственностью. Согласно письма  УФНС по г. Москве от 14 декабря 2005 г № 18-12/3/91935  суммы дополнительной выгоды Вы можете провести как внереализационные доходы. Сослаться при этом Вы можете на п. 3.3. нашего договора, где оговорен порядок распределения дополнительной выгоды, и на платежный документ, по которому Вы получили деньги от покупателя (Туриста).
3) Как будет отражено агентское вознаграждение в бухгалтерских документах, которые Вы нам дадите?
В бухгалтерских документах сумма агентского вознаграждения будет включена в общую стоимость путевки. 
Пример:
Цена путевки по прайсу- 18 000 руб. 
Стоимость путевки для Вас согласно договора (18 000 х  90%) + 30,00= 16 230,00 руб. 

Стоимость к оплате за вычетом вознаграждения- 16 200,00 руб
Стоимость путевки  в накладной - 16 230,00 руб. руб
4)  Какой доход мы получим, работая по этому договору?
Несмотря на то, что размер агентского вознаграждения по нашему договору составляет всего 
30 рублей, стоимость путевки для Вас, как для Турагента, рассчитывается, согласно  п 4.2 Договора,  как 90 % от цен в ценовых приложениях. Разница в цене, по которой Вы оплачиваете нам  путевку, и ценой, по которой реализуете ее туристу, составит 10% и выше. Такая доходность вполне  соответствует современному уровню  доходности турагентов 
